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Aufbau

1. Grundsatzentscheidungen am 
Anfang

2. Der erste Kontakt 
3. Das eigene Netzwerk vergrößern
4. Netzwerk richtig pflegen
5. Was beachtet werden sollte
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1. 
Grundsatzentscheidungen 

am Anfang
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Grundsatzentscheidungen am 
Anfang 

• Setzen Sie sich selbst Ziele
• Kontrollieren Sie Ihre Ziele in 

Abständen
• Legen Sie Zeiten fest
• Dokumentieren Sie
• Budget festlegen
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2. Der erste Kontakt
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Der erste Kontakt

• Die richtige Veranstaltung ?
• Wo/Wie spreche ich die für mich 

interessanten Gäste an ?
• Wie verhalte ich mich in einem 

Gespräch ?
• Wie beende ich ein Gespräch ? 
• Welche Tricks gibt es ?
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3. Das eigene Netzwerk 
vergrößern
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Das eigene Netzwerk 
vergrößern

• Fragen Sie offen nach Kontakten
• Sammeln Sie Ihre Kontakte gut und 

pflegen Sie sie
• Nutzen Sie die Möglichkeit von 

Verbänden
• Vernetzen Sie andere und Sie werden 

selbst vernetzt werden
• sehen Sie jeden als potentiellen 

Netzwerkpartner an
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4. Netzwerke richtig pflegen
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Netzwerke richtig pflegen

• Datenbank, a,b,c Kontakte
• Stetigkeit in der Kontaktaufnahme
• Gründe sich zu melden
• Geschenke für das Netzwerk
• eigene Veranstaltungen
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5. Was beachtet werden 
sollte
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Was beachtet werden sollte

• Nehmen Sie Networking ernst
• Versprechen Sie nur, was Sie auch 

halten können
• Reden ist Silber / Schweigen ist Gold
• empfehlen ist anders als Kontakt 

vermitteln
• im Maß liegt die Stärke
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Danke für Ihre 
Aufmerksamkeit -

Auf gute Kontakte und Ihre 
Fragen
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